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HOJA DE VIDA

PRÁCTICA PROFESIONAL
	DATOS DE IDENTIFICACIÓN


NOMBRES Y APELLIDOS COMPLETOS: 
FECHA DE NACIMIENTO:      M_   D_   A_   
               C.C:

DIRECCIÓN: 
                                                   TELÉFONO:                

CELULAR:                          CORREO ELECTRÓNICO: 
	INFORMACIÓN ACADÉMICA


NOMBRE DEL PROGRAMA: NEGOCIOS INTERNACIONALES 
NIVEL QUE CURSA DURANTE LA PRÁCTICA: Decimo Semestre
ESTUDIOS REALIZADOS:
	CICLO
	INSTITUCIÓN
	AÑO DE EGRESO

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	


CURSOS Y SEMINARIOS REALIZADOS:

	NOMBRE DEL CURSO
	INSTITUCIÓN
	INTENSIDAD
	FECHA

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	


PERFIL OCUPACIONAL DEL NEGOCIADOR INTERNACIONAL

Las principales funciones que podrá desempeñar el egresado son:

La comercialización de bienes y servicios

La negociación nacional e internacional

La toma de decisiones en materia de los negocios internacionales

La logística de la Distribución Física Internacional

La función financiera y cambiaria

La evaluación del entorno de los negocios

La investigación de los mercados internacionales

El análisis normativo y jurídico del comercio internacional 

El emprendimiento empresarial

Funcionario diplomático del servicio exterior colombiano

Funcionario de organismos internacionales
Ocupaciones que podrá desempeñar el egresado

· Departamentos de Comercio Exterior de las empresas productoras y comercializadoras.

· Departamentos de cambios internacionales de las instituciones financieras y del mercado de valores.

· Diferentes dependencias estatales de Comercio Internacional.

· Departamentos de Negociación y Mercadeo en las empresas del área de la logística y soporte del Comercio Internacional (transporte, seguros internacionales, depósitos, agentes de aduana, de carga, etc.).

· Empresas de asesoría y consultoría en el manejo estratégico del comercio exterior.

· Departamento Internacional de agremiaciones empresariales.

· Área económica y/o comercial de las cancillerías y organizaciones internacionales.

· Departamentos de mercadeo y ventas internacionales. 

· Organismos de negociación de tratados internacionales.

· Departamentos de comunicaciones y relaciones internacionales.

· Área de investigación, innovación y mejoras de productos para la exportación.

· Como empresario, tiene la capacidad de desarrollar nuevos proyectos, centros y unidades de negocios rentables, con el fin de sacar provecho de las oportunidades de inversión, capitalización y desarrollo de nuevos mercados en el mundo. 

	INFORMACIÓN LABORAL


	INSTITUCIÓN
	CARGO
	TIEMPO
	TELÉFONO

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	


	REFERENCIAS PERSONALES


	NOMBRES COMPLETOS
	CARGO
	TELÉFONO
	CELULAR

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	


FIRMA: 
FECHA DE ELABORACIÓN: 
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